11 DE AGOSTO DE 2026

&
-
-1-. 8 | - {_, - = —l-'-"'

LARA _FerlaS"“nue\fosmodelos y consejos de exper't“os reunen

—»*en: este.sﬁﬁ[emento para conocer las novedades del mercade
| M y eieglr el’ auto que mejor se adapte a cada neceS|dad .

l
I

CREDITOS. Contenido y disefio: Redaccion comercial. Fotografias: Archivo y cortesia. Comercializacién: ventas@granasa.com.ec. Teléfonos Guayaquil y Quito: 04 400 8500 ext. 2406.
Un producto de GRAFICOS NACIONALES S. A. Guayaquil: Planta editora: Av. Carlos Julio Arosemena, km 2,5. Quito: Juan Leén Mera N 21-145 y Robles.



ESPECIAL
MUNDO AUTOS 2027

EXPRESO
i
o8
2026

omprar en feria, del descuento a la

ECISION INTELIGENTE

as ferias de carros

y autoshow con-

centran en un mis-

mo espacio mode-

los, marcas y pro-

mociones que
pueden resultar dificiles de ig-
norar. Descuentos, bonos, pla-
nes de financiamiento, matricu-
las, seguros, mantenimientos
gratuitos o accesorios adicio-
nales forman parte de las es-
trategias comerciales que bus-
can atraer compradores. Sin
embargo, una oferta llamativa
no necesariamente representa
el mejor negocio.

Antes de tomar una decision,
conviene mirar mas
alla del precio anun-
ciado y calcular
cuanto  costara
realmente mante-
ner el vehiculo. Pa-
ra Roger Arreaga
Bohérquez, asesor fi-
nanciero, contable y tributario, la
compra de un auto debe partir de
una planificacién que considere
la capacidad de pago del com-
prador.

“Lo primero es elaborar un
presupuesto completo que in-
cluya no solo el precio del vehi-
culo, sino también los gastos
adicionales como matricula,
seguros, mantenimiento y com-
bustible”, explica. Este calculo
permite conocer cuanto repre-
sentara el vehiculo dentro del
presupuesto personal o fami-
liar y evitar comprometer recur-
sos que después hagan dificil
cumplir con otras obligaciones.

Una cuota baja no siempre
significa pagar menos

Uno de los principales atracti-
vos de las ferias son los planes
de financiamiento. Sin embargo,
Arreaga recomienda comparar
las alternativas disponibles entre
bancos y concesionarios. Una
cuota mensual reducida puede
parecer conveniente, pero un pla-
zo demasiado extenso puede in-
crementar considerablemente el
costo final del vehiculo.

Por eso, antes de aceptar un
crédito, es importante revisar la
entrada, la tasa de interés, el nu-
mero de cuotas, los seguros aso-
ciados y el valor total que se ter-
minara pagando. La compara-
cion debe hacerse sobre el cos-
to completo del financiamiento y
no unicamente sobre el valor de
la cuota mensual. También es re-
comendable revisar con aten-
cién qué incluye cada promo-

Descuentos, bonos, financiamiento y beneficios adicionales
pueden hacer mds atractiva una compra, pero comparar
el costo total es necesario antes de firmar.

Comprar bien no
significa necesariamente
conseguir el mayor
descuento. Es identificar
la oferta que realmente
se ajusta al presupuesto,
comparar el costo total y
tomar una decision que
siga siendo conveniente
mucho después de que
termine la feria.

cién. Un bono puede aplicarse
unicamente a determinadas ver-
siones, mientras que un manteni-
miento gratuito puede estar suje-
to a condiciones especificas. Lo
mMismo ocurre con seguros, ac-
cesorios o extensiones de garan-
tia. Conocer las restricciones de
cada beneficio evita sorpresas
posteriores.

Pensar también en la venta
futura

Otro elemento que suele que-
dar en segundo plano durante
una feria es el valor de reventa.
El precio de compra no es el uni-
co indicador del costo de un au-
tomavil: la depreciacion también
puede representar una pérdida
importante con el paso de los

anos. “Elegir un modelo con alta
demanda puede significar me-
nos pérdida patrimonial en el fu-
turo”, sefiala Arreaga. Por ello,
ademas de comparar promocio-
nes, es conveniente investigar la
demanda de la marca y del mo-
delo en el mercado de vehiculos
usados, asi como la disponibili-
dad y el costo de sus repuestos
y mantenimiento.

Cuando el auto también es
una herramienta de trabajo

La decision adquiere otra di-
mensién cuando el vehiculo se-
ra utilizado para actividades em-
presariales. En ese caso, el es-
pecialista sefiala que puede re-
gistrarse como activo fijo y ac-
ceder a beneficios relacionados
con la depreciacion contable y
las deducciones fiscales, siem-
pre de acuerdo con la normativa
aplicable y las condiciones del
contribuyente.

Asimismo, determinados gas-
tos relacionados con combusti-
ble, mantenimiento y seguros
pueden tener tratamiento tributa-
rio cuando cumplen los requisi-
tos establecidos. Por ello, quie-
nes adquieren un vehiculo para
su actividad econémica deberian
analizar previamente las implica-
ciones contables y tributarias de
la operacion.
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Tres comparaciones antes de decidir

La recomendacion de Arreaga es evitar las decisiones impul-
sivas. Una feria puede generar sensacion de urgencia por tiem-
po limitado, pero el comprador deberia tomarse el tiempo ne-
cesario para revisar las condiciones de la oferta y comparar
al menos tres alternativas. La mejor promocion sera aquella
gue combine un precio conveniente con un financiamiento ma-
nejable, costos de mantenimiento razonables, respaldo pos-
venta y un buen valor de reventa. Beneficios como manteni-
mientos gratuitos o extensiones de garantia pueden represen-
tar un ahorro real, siempre que estén claramente establecidos
en el contrato. Finalmente, toda la operacion debe quedar res-
paldada por documentacion clara. Facturas, contratos, condi-
ciones de financiamiento y detalles de las promociones deben
revisarse antes de firmar. Una compra bien documentada no
solo ofrece mayor seguridad juridica, sino que también facili-
ta el control financiero, contable y tributario.
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BYD YUAN PRO DM-I
LLEGA A ECUADOR

con hasta 1.100 kilometros de autonomia

El nuevo SUV hibrido enchufable de BYD combina conduccion eléctrica, eficiencia y
tecnologia para ofrecer mayor autonomia en recorridos urbanos e interprovinciales.

a movilidad electrifica-
da suma una nueva al-
ternativa en Ecuador
con la llegada del BYD
Yuan Pro DM-i, la ver-
sion hibrida enchufable
de uno de los SUV mas representati-
vos de la marca en el pais. El modelo
incorpora la tecnologia DM-i (Dual Mo-
de Intelligence), que combina un sis-
tema de propulsion eléctrica con un
motor a combustion de alta eficiencia.

La principal novedad del vehiculo
estd en su autonomia. El nuevo Yuan
Pro DM-i puede alcanzar hasta 100 ki-
[6metros de autonomia eléctrica y
hasta 1.100 kildémetros de autonomia
combinada, bajo el ciclo NEDC. Esta
caracteristica busca facilitar los des-
plazamientos cotidianos en modo
eléctrico y, al mismo tiempo, ofrecer
mayor libertad para viajes de larga dis-
tancia.

El lanzamiento ocurre en un escena-
rio de crecimiento para los vehiculos de
nuevas energias en Ecuador. Durante el
primer semestre de 2026, BYD comer-
cializ6 2.490 vehiculos de nuevas ener-
gias, frente a las 1.038 unidades regis-
tradas en el mismo periodo de 2025, un
incremento del 140%, segun las cifras
proporcionadas por la compaiiia.

La tecnologia DM-i permite utilizar la
conduccidn eléctrica en recorridos ur-
banos y recurrir al motor de combus-
tién para trayectos mas extensos. De
acuerdo con la informacién técnica
presentada por BYD, el modelo regis-
tra un consumo de 4,3 litros de com-
bustible por cada 100 kilémetros, ba-
jo el ciclo NEDC.

“El Yuan Pro es el vehiculo electrico
gue acompanfia a miles de ecuatoria-
nos. Su versatilidad, precio, seguridad
y asistencia lo han convertido en el
preferido de nuestros clientes, es por

Una alternativa para ampliar la movilidad electrificada

Con el Yuan Pro DM-i, BYD amplia su oferta de vehiculos de nuevas energias en
Ecuador y apuesta por una tecnologia dirigida a conductores que buscan reducir
el consumo de combustible sin renunciar a la posibilidad de realizar viajes de lar-

ga distancia.

La propuesta hibrida enchufable se suma asi a la creciente oferta de vehicu-
los electrificados en el pais, en un mercado donde los consumidores cuentan ca-
da vez con mas alternativas para incorporar tecnologias de menor consumo a
sus desplazamientos cotidianos.

El nuevo modelo fortalece ademas la familia Yuan Pro, una de las lineas que
ha contribuido al posicionamiento de BYD en Ecuador, y marca una nueva eta-
pa para un SUV que ahora combina autonomia eléctrica, motor de combustién

y tecnologia hibrida enchufable

esto que forma parte del Top 5 de los
SUV mas vendidos, esto es un hito en
la categoria eléctrica.

Hoy evoluciona para responder a
una nueva necesidad del mercado:
ofrecer una experiencia de conduc-
cion electrificada con mayor libertad,
eficiencia y tecnologia para quienes
desean recorrer largas distancias sin
depender exclusivamente de una es-
tacion de carga”, sefalé Marisol Ja-
come, directora comercial de BYD
Ecuador.

Tecnologia y
desemperno

El Yuan Pro DM-i estd equipado
con un motor eléctrico de 145 kW,
un motor a combustién de 1,5 li-
tros y una Blade Battery de 18,3
kWh. Cuenta ademas con traccion
delantera y una aceleracién de 0 a
100 km/h en 7,5 segundos.

En el apartado tecnoldgico, el
SUV incorpora el ecosistema nati-
vo de Google, navegacién median-
te Google Maps, conectividad 4G,
actualizaciones remotas OTA,
Apple CarPlay y Android Auto

inalambrico. También dispone de
una pantalla tactil de 12,8 pulgadas
y comandos inteligentes por voz.

La seguridad es otro de los com-
ponentes centrales de esta nueva
version. El modelo incluye 22 siste-
mas de asistencia avanzada a la
conduccion (ADAS), entre ellos
control crucero adaptativo, frena-
do automatico de emergencia,
alerta de colision frontal y trasera,
deteccion de punto ciego, alerta de
trafico cruzado, mantenimiento de
carril y reconocimiento de sefales
de transito.

A CHIMBORAZO

SUPER/
HIBRHD®

“Autonomia NEDC:Imagenes referenciales.




omprar un auto-
movil es una
decision que
debe tomarse
con informa-
cién y planifica-
cion. Antes de elegir un mo-
delo, es fundamental que el
comprador identifique para
qué necesita el vehiculo y
cudles son sus prioridades.
No es lo mismo adquirir un
SUV para una familia que
busca espacio y versatilidad
gue un automoévil compacto
destinado principalmente a
recorridos urbanos.

Para el ingeniero automo-
triz Armando Coba, con 25
afos de experiencia en el
oficio, asegura que la ase-
soria es un elemento impor-
tante durante este proceso.
El comprador debe conocer
sus necesidades y, a partir
de ellas, determinar qué ti-
po de vehiculo se adapta
mejor a su realidad.

El uso define la eleccién

Uno de los primeros as-
pectos que debe analizarse
es el uso que tendra el auto.
La frecuencia de los despla-
zamientos, la distancia reco-
rrida diariamente, el nimero
de pasajerosy el tipo de vias
por las que circulara son fac-
tores que pueden cambiar
por completo la decisién.

Quien utiliza el vehiculo
principalmente en la ciudad
puede priorizar dimensio-
nes compactas, facilidad de
estacionamiento, bajo con-
sumo y comodidad. En
cambio, una persona que
realiza viajes frecuentes
puede necesitar mayor es-
pacio, estabilidad, capaci-
dad de carga y un motor
que responda adecuada-
mente en carretera.

Por eso, Coba destaca
gue no existe un vehiculo
ideal para todos los con-
ductores. La eleccién debe
responder al perfil y a las
necesidades particulares de
cada usuario.

SUV, sedan o compacto:

no todo depende

del tamano

Los SUV se han converti-
do en una de las opciones
preferidas del mercado por
Su espacio interior, posi-

cion de manejo y versatili-
dad. Sin embargo, eso no
significa que sean necesa-
riamente la mejor alternati-
va para todos.
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{Como elegir el auto adecuado?

ESTAS SON LAS CLAVES
ANTES DE ELEGIRLO

Comprar un vehiculo requiere mucho mds que fijarse en el diseno o el precio.
Un ingeniero automotriz recomienda analizar las necesidades del conductor, el tipo
de uso, la motorizacion, la sequridad y los costos que implica mantener un auto.

La seguridad debe ser una prioridad

El equipamiento de seguridad es otro criterio que no deberia pasar a segundo plano. Antes de adquirir
un vehiculo es conveniente revisar qué sistemas incorpora y cuales vienen de serie.

Airbags, frenos ABS, control electrénico de estabilidad, sensores, cdmaras y sistemas de asistencia
a la conduccion pueden aportar mayor seguridad y ayudar al conductor en diferentes situaciones.

En este punto, comparar las fichas técnicas de varios modelos permite identificar diferencias que no
siempre son visibles a simple vista.

Pensar en 10s

Proximos anos

Una compra inteligente también debe considerar el
futuro. EI comprador puede preguntarse cuanto
tiempo espera conservar el vehiculo, cual podria
ser su valor de reventa y qué tan accesibles seran
sus repuestos y mantenimiento.

También es importante evitar que la adquisicién
comprometa excesivamente el presupuesto fami-
liar. Una cuota mensual aparentemente manejable
puede convertirse en una carga si se suman com-
bustible, mantenimiento, seguro y otros gastos.

Un automovil compacto
o un sedan puede ser sufi-
ciente para quienes reali-
zan desplazamientos coti-
dianos dentro de la ciudad
y no necesitan una gran
capacidad de carga. Ade-
mas, sus dimensiones
pueden facilitar la movili-
dad y el estacionamiento
en zonas urbanas.

Por su parte, un SUV pue-

de tener mayor sentido para
familias numerosas, con-
ductores que requieren mas
espacio o0 usuarios que rea-
lizan viajes con frecuencia.

La recomendaciéon es
comparar el tamafo y las
caracteristicas del vehiculo
con el uso real que tendr3,
en lugar de elegir Unica-
mente por tendencia o apa-
riencia.
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Probar el vehiculo
antes de decidir

La prueba de manejo también forma parte de
una compra responsable. Sentarse al volan-
te permite comprobar aspectos como la po-
sicién de conduccion, visibilidad, espacio,
respuesta del motor, funcionamiento de los
frenos y comodidad.

Ademas, es recomendable que el compra-
dor revise el espacio disponible para los pa-
sajeros y el maletero, especialmente si se tra-
ta de un vehiculo familiar.

Gasolina, hibrido

o eléctrico

La motorizacién es otro
de los puntos que debe
analizarse antes de com-
prar. Actualmente, los
consumidores tienen mas
alternativas y cada una
responde a diferentes ne-
cesidades.

Los vehiculos a gasoli-
na contindan siendo una
opcién para quienes bus-
can una tecnologia cono-
cida, amplia disponibili-
dad de combustible y una
infraestructura de mante-
nimiento consolidada. Los
hibridos, en cambio, com-
binan un motor de com-
bustion con uno eléctrico
y pueden ofrecer ventajas
en eficiencia, especial-
mente en determinados
recorridos urbanos.

Los eléctricos requieren
un analisis diferente. Ade-
mas del precio del vehicu-
lo, es necesario conside-
rar la autonomia, los luga-
res disponibles para reali-
zar la carga y las condi-
ciones de uso.

Para Coba, la pregunta
no deberia ser cual tecno-
logia es mejor en términos
generales, sino cual se
adapta mejor al recorrido,
presupuesto y necesidades
del comprador.

La mejor eleccion es la que
responde a cada necesidad

Para Armando Coba, la decisién debe comenzar por el conductor y no por el vehicu-
lo. Conocer las necesidades, buscar asesoria, comparar opciones y evaluar los cos-
tos de propiedad permite tomar una decisién mas acertada.

En un mercado con cada vez mas alternativas, desde vehiculos de combustion
hasta hibridos y eléctricos, comprar un auto en 2027 sera también una decision so-
bre movilidad, tecnologia y economia personal.

Antes de enamorarse de un modelo, hay que preguntarse para qué se necesita,
cuanto costara mantenerlo y si realmente responde al estilo de vida de quien estara
detras del volante.

El precio de compra no cuenta
toda la historia

Otro error frecuente es concentrarse Unicamente en el precio del vehiculo. El
costo real de tener un auto incluye otros gastos que deben contemplarse an-
tes de tomar una decision.

Combustible, mantenimiento, seguro, matricula, neumaticos, repuestos y posi-
bles reparaciones forman parte del presupuesto que debera asumir el propietario.

Por ello, antes de comprar es recomendable solicitar informacién sobre los
mantenimientos programados, sus costos y la disponibilidad de repuestos.
También conviene conocer las condiciones de la garantia y los servicios que
ofrece la marca.



